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»,Grofie stofien an Grenzen"

Octoflex Software hat eine ERP-
software fiir mittelstandische
Produktionsbetriebe entwickelt,
Geschiftsfiihrer Stephan Glahs
sprach mit MM Messe Daily iiber
die spezifischen Anforderungen
dieser Unternghmen an
ihra IT.

mna: Herr Glahs, awfdem
Muarkt fiir ERP-Lésungen

im Mittelstand tummeln

sich zahireiche Anbieter;

Auf der elnen Seite die

etablierten, ebenfalls mit-
telstiindisch aufgestellten
Platzhirsche, auf der anderen
Beite Konzerne wie SAE Micro-
saft und Oracle mit grafien Mar-
ketingbudgets. Wie wollen Sie sich
gegen diese Konkurrenz beheap-
ten¥

Glahs: Wir entwickeln Lisungen,
die sich zum Teil deutlich vom
Wetthewerh abheben. Die Schnel-
ligkeit unserer Anwandung ist vor-
teflhait, Wir spitren deutlich, dass
die grofien Anbieter an ihre Gren-
zen stofien, Es reicht nicht mehr,
eine Lisung anzubieten, die prak-
tisch alles kann. Vielmehr muss
man den Kunden und seine tech-
nischen Prozesse verstehen. Ich
denke, das tun wir

MMz Octaffex bietel die frtegrati-
on der Unified-Messaging-Losung
Drapid Zebn von Tolsdi in das ERP-
System an, Wie verbreitel ist die
integrierte Sprach- und Daten-

Krirgden, die noch mit

pen Unternehmen,

Word und Excel arbeiten. g im Wachstum
hilden g Poterzial 2 2
j‘ﬁrﬂfﬁ?!rﬂiﬁtﬂﬂ begriffen sind und

Glaks.

kommunikation in mitielstdn-

dischen Fertigungshetriehen?
Glahs: Viele Betriehe haben David
schon im Einsatz, Andere haben
zwar eine B-Mall-Lisung, empfan-
gen Faxe aber mit einem her-
kbfmmilichen Gerdit. David ist fast
immer uneingeschrinkl zu emp-
fehlen und erginzt sich ideal mit
Octoflex” ERFP

MM Experten sprechen von zahl-
reicher fiberalterter kiawfindn-
nischer Saftware in den Betrieben,
Welche Systeme lisen Sie typi-
scherueise ab?

Glahs: Kunden, die noch mit Worid
und Excel arbeiten, bilden grofes
Potenzial fiir Octofles. Sie sind bei
ERP nicht vorbelaster. Solche An-
wender vertraven gerne ciner Lo-
sung, die einfach zu bedienen ist
- ein klarer Wetthewerbsvorteil fiur
uns. Den wohl grifiten Anteil ha-

&=, Geschaftsfahrer Stephan mit kleinen Li-

sungen nicht mehr
zurechtkommen.
Wir haben auch In-
teressenten, bel denen
2in Projelt mit einem
der grofien Anbieter
; gescheitertist. Beidie-
sen Kunden miissen
wir oft Aufbauarbeit
leisten, weil das Ver-
trawen in ERP-Anbie-
ter heschiidigt ist

MM I pergangenen fahr waren
viele Saftwarefirmen optimistisch,
dass die Maschinenbauer nach
derm sanften Ende des Booms end-
lich Zeit und das Geld hidtten, in
thre IT zu investieren, Gill diese
Fuversicht noch?

Glahs: Im Jahr 2008 bekamen wir
aft zu hiren, dass man mit einer
Investition in die IT abwarten waol-
le, his es etwas ruhiger werde. Jetzt
ist es ruhig, aber niemand riskiert
etwas. Durch die Abwartehaltung
der Unternehmen ist der Geldfluss
umerbrochen, der unsere Wirt-
sehuift am Laufen hiilt. Das bremst
die Fuversicht in der ERP-Branche
und man vertut echte Chancen,
Mehmen wir Octoflex als Positiv-
beispiel: Wir Investieren gerade
jetzt verstirkt in unsere Marketing-
und Vertriehsaktivititen. st
- Oetoflex Software GmbH,
wivew,octoflexde, Halle 2, Stand A2




